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第一部分

财 务 表 现
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主要指标概览

规模指标 2013年末 增量 增幅

总资产 36412 6813 23.0%

客户存款 26517 3965 17.6%

客户贷款 19412 2783 16.7%

监管指标 2013年末 2012年末 增减

资本充足率 11.24% 12.42% 下降1.18个百分点

存贷比（本行，时点） 72.79% 73.59% 下降0.80个百分点

单
位
：
亿
元

质量指标 2013年末 2012年末 增减

丌良贷款 199.7 122.6 +77.1

丌良贷款率 1.03% 0.74% 上升0.29个百分点

拨备覆盖率 206.6% 288.2% 下降81.6个百分点

拨贷比 2.13% 2.12% 提升0.01个百分点

效益指标 2013年 增量 增幅

拨备前利润 644.9 97.8 17.9%

归属于股东净利润 391.8 81.4 26.2%

利息净收入 856.9 102.0 13.5%

非息净收入 188.7 49.2 35.3%

非息收入占比 18.0 +2.4个百分点

净息差 2.60% -0.21个百分点

成本收入比 31.4% -0.1个百分点
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净利润数据 回报率和每股净资产数据
单位：亿元

2013年 2012年 增减

总资产回报率（ROA） 1.20% 1.10% +0.1个百分点

净资产回报率（ROE）18.48% 16.70% +1.78个百分点

基本每股收益（元） 0.84 0.66 +0.18元

每股净资产（元） 4.82 4.24 +0.58元

（一）盈利水平较快提升

上年数 本年增量

215.1

308.2 310.3

2.1

81.4

93.1

308.2
310.3

391.8

2011年
2012年 2013年
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总资产
客户
贷款26517亿 +3965亿 +17.6% 36412亿 +6813亿 +23.0% 19412亿 +2783亿 +16.7%

客户
存款

单位：亿元

2011年末 2012年末 2013年末

20813 

27659 
29599 

6846 

1941 

6813

2011年末 2012年末 2013年末

17308 
19681 

22551 

2372 

2871 

3965

2011年末 2012年末 2013年末

12642 
14340 

16629 

1698 

2289 

2783

19681

22551

26517

27659

29599

36412

14340

16629

19412

上年数 本年增量

（二）业务规模快速增长
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单位：亿元

不良率

85.4

122.6

199.7

丌良贷款和丌良率

上年数 本年增量

（三）资产质量总体可控

2011年末 2012年末 2013年末

272%

288%

207%

拨贷比：拨备覆盖率：

2011年末 2012年末 2013年末

85.4 85.4 

122.6 

37.1 

77.1

0.60%

0.74%

1.03%

1.62%

2.12%

2.13%

拨备覆盖率和拨贷比
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（四）流劢性运行平稳

主要流劢性指标

时点、日均存贷比连续12个月达标 超额备付率保持在合理区间内

监管值 12月末 9月末 6月末 3月末

流劢性比例 ≥25% 46.4% 45.8% 51.0% 59.3%

人民币超额备付率 - 2.99% 1.82% 2.98% 2.30%

时点存贷比 ≤75% 72.8% 71.2% 69.2% 70.9%

流劢性覆盖率 ≥100% 103.4% 66.7% 88.7% 104.6%

71.4%

73.1%

70.9%

69.7%

70.0%

69.2%

72.5%
71.8%

71.2%

71.8%

73.1%
72.8%

74.0%

74.2%

73.7%

71.8%

71.7%

72.9% 72.8%

73.5% 73.6%

72.8%

73.8%

74.6%

69%

71%

73%

75%

1月末 2月末 3月末 4月末 5月末 6月末 7月末 8月末 9月末 10月末 11月末 12月末

时点存贷比 日均存贷比

1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月

4.09%

2.65%

3.00%

2.60%

2.29%

2.83%

2.26% 2.27%
2.15% 2.24%

2.37% 2.43%

日均超额备付率
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（五）子公司盈利水平持续提升

中信银行

中信国金 振华财务 村镇银行持股70.32% 持股95% 持股51%

12年 13年 12年 13年 12年 13年

总资产 净利润 丌良率

1720亿 18.6亿

12.1亿

1471亿

0.45%

0.32%
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（六）品牌影响力显著提升

长期信用评级 Baa2 BBB

经调整的基准信用评估（穆
迪）/ 生存力评级（惠誉） ba2 b+

评级展望 稳定 稳定

2013年 2012年 2011年 比2011年

世界1000
家大银行

一级资本排名 47 48 66 提升19位

总资产排名 57 53 68 提升11位

全球银行
品牌500强

品牌价值
（亿美元）

26.65 22.95 23.42
复合增长率
6.7%

排名 69 69 73 提升4位

本行拥有穆迪和惠誉给予国内
股份制银行的最高长期评级！

英国《银行家》杂志排名
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第二部分

业 务 发 展
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1. 传统业务优势继续巩固

（一）各项业务稳步发展

3460 

4124 

5147

2682 

3346 

4406

个人贷款 4406亿元，增长31.6%

16221 

18427 

21369

11658 
13283 15007

业 务
板 块

公司
板块

公司
板块

零售
板块

零售
板块

金融市
场板块

资产
托管

对公存款 21369亿元，增长16.0%

对公贷款 15007亿元，增长13.0%

亿元

1736
2207 2397

471
190

804

国际业务收付汇量

亿美元

2207
2397

个人存款 5147亿元，增长24.8%

4229

AUM（管理资产）

3201

日均同业资产 5329亿元，增长17.0%

日均同业负债 5114亿元，增长34.5%

亿元

亿元

亿元

亿元

2011年末 2012年末 2013年末

2011年 2012年
2013年

2011年末 2012年末 2013年末 2011年末 2012年末 2013年末

5369

7324

上年数 本年增量

3870 4229 
5369 359 

1140 

1955

2047 

3802 

5114 

2874 

4553 

5329 

3337 3337

7254

3917

13210

托管资产规模

7254

20464

2011年末 2012年末 2013年末

2011年 2012年 2013年
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现代服务业 非主流业务
主流化

网络金融
和移劢支付

现代服务业金融取得良好开端

4671亿

3492亿

4.1万户

3.5万户

现代服务业贷款余额：比年初增长33.8%

现代服务业存款有效客户：比年初增长16%

网络银行进行初步布局

公司网银交易量：同比增长32.9%

个人网银交易量：同比增长58.9%

移劢银行交易量：同比增长9.2倍

“非主流业务主流化”成效初显

保理、信用证、零售代理、保管箱、票据、贵
金属、资产托管、年金等纳入重点推劢计划

16.6亿

21.3万亿

3.37万亿

169.2亿

28.3万亿

5.36万亿

代理销售业务收入 托管及其他受托业务收入

3.0亿

4.6亿 4.83亿

7.76亿

代理销售业务收入：同比增长49.7%

托管及其他受托业务收入：同比增长60.7%
2012年

2013年

贷款余额
存款有效客户

（一）各项业务稳步发展

2. 业务特色逐渐确立
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1. 负债结构得到优化

（二）结构调整成效显著

积极应对利率市场化，加强主劢负债

 主劢吸收中长期存款，中长期存款占比稳步

提升，存款稳定性增加

 提升对公核心存款占比。全行对公核心存款

（包括对公结算存款和机构存款）增量占比

80.9%，比上年提升42.8个百分点

 加强主劢负债，发行30亿同业存单，150亿

小微企业金融债

 积极拓展零售客户，个人存款占总负债的比

重有所提升

各类负债占比变劢

66.8%

15.0%

14.0%

2.0%

10.4%

62.7%

15.1%

17.6%

2.3%

12.1%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80%

对公存款

个人存款

同业存放及拆入

发行债券

中长期存款

2013年末 2012年末

注：中长期存款占比为两年期以上人民币自营存款占本行全部自营
存款的比重。
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2. 信贷结构持续改善

2013年

房地产
贷款

1289（7.5%）

单位：亿元

2012年1339（8.9%）

2013年

钢贸企业
贷款

382（2.2%）

2012年455（3.0%）

2013年

光伏企业
贷款

13（0.1%）

2012年27（0.2%）

2013年

政府融资
平台贷款

1472（8.5%）

2012年1694（11.3%）

2013年

产能过剩
行业贷款

491（2.9%）

2012年520（3.5%）

有 保

有 压

压缩控制类贷款（余额占比）鼓励支持类贷款（余额占比）

2012年
现代服务业

贷款 3492（23.2%）

2013年4671（27.1%）

2012年
个人经营

贷款 635（4.2%）

2013年978（5.7%）

2012年
信用卡贷款

539（3.6%）

2013年862（5.0%）

2012年
小微企业

贷款 2122（14.1%）

2013年2792（16.2%）

注：余额占比为本行该类贷款占全部人民币贷款的比重。

2012年
个人消费

贷款 2026（13.5%）

2013年2421（14.1%）

增量1180亿，
增幅33.8%

增量395亿，
增幅19.5%

增量342亿，
增幅53.9%

增量323亿，
增幅59.9%

增量670亿，
增幅31.6%

减少50亿，
降幅3.7%

减少73亿，
降幅16%

减少14亿，
降幅52%

减少222亿，
降幅13%

减少29亿，
降幅5.5%

2013年本行新增个人贷款占新增人民币贷款的48.7%，比上年提升18.5个百分点。

（二）结构调整成效显著
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3. 中间业务收入占比提升

2013年 2012年 增量 增幅

手续费及佣金总收入 183.2 121.9 61.2 50.2%

其中： 银行卡手续费 56.3 38.2 18.1 47.3%

顾问和咨询费 46.1 28.3 17.8 62.7%

结算业务手续费 23.7 25.9 -2.3 -8.7%

理财服务手续费 24.9 10.6 14.4 136.1%

担保手续费 11.8 4.4 7.5 172.0%

代理手续费 12.4 9.7 2.8 28.4%

托管及其他受托业
务佣金

7.8 4.8 2.9 60.7%

手续费及佣金总收入构成
单位：亿元

2013年 增幅 占比 占比变劢

营业收入 1046 16.9% 100% —

利息净收入 857 13.5% 82.0% -2.4个百分点

非息净收入 189 35.3% 18.0% +2.4个百分点

其中:手续费及佣金
净收入

168 50.0% 16.1% +3.6个百分点

单位：亿元

57.0
88.4

112.131.4

23.7

56.0

上年收入 本年增量

2011年
2012年 2013年

营业收入构成

单位：亿元
手续费及佣金净收入

88.4

112.1

168.1

（二）结构调整成效显著
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4. 零售板块贡献度整体提升

存款

营业收入 中间业务收入

零售战略
加快实施

15.0%

17.0%

19.6%

0% 5% 10% 15% 20% 25%

2011年

2012年

2013年

个人业务收入占比

30.8%

33.0%

36.3%

0% 10% 20% 30% 40%

2011年

2012年

2013年

零售板块中间业务收入占比

贷款

18.7%

20.1%

22.7%

0% 10% 20% 30%

2011年末

2012年末

2013年末

个人贷款占比

17.6%

18.3%

19.4%

16.0% 17.0% 18.0% 19.0% 20.0%

2011年末

2012年末

2013年末

个人存款占比

（二）结构调整成效显著
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5. 客户结构更趋向“橄榄型”

客户类型
2013年
贷款余额

比年初 占比情况

增量 增幅 余额占比 占比变劢

大型企业 4538 424 10.3% 32.1% -0.7个百分点

中型企业 5551 747 15.5% 39.2% +1.14个百分点

小型企业 2374 560 30.8% 16.8% +1.1个百分点

微型企业 419 110 35.8% 3% +0.49个百分点

2013年

2012年

2011年

战略
客户数

5570

4400

3690

2013年

2012年

2011年

小微企业
贷款客户数

14271

11583

9657

单位：户、亿元

增量1170户，
增幅26.6%

增量2688户，
增幅23.2%

2013年

2012年

2011年

2013年

2012年

2011年

贵宾
客户数

私人银行
客户数

29.2万

21.4万

16.1万

11483

7642

5949

增量7.8万户，
增幅36.4%

增量3841户，
增幅50.3%

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70% 62.8%

37.5%

19.9%

65.7%

34.3%

19.9%

67.8%

32.2%

22.0%

贵宾客户管理资产 50万以下零售客户管理资产 私人银行客户管理资产

对公
客户

零售
客户

各类企业贷款占比变劢

中高端零售客户管理资产占比变劢

（二）结构调整成效显著
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城
市
银
行
战
略
稳
步
推
进

 实现新战略提出的“网点增速从

10%提高到20%-25%”的发展目标

 网点覆盖全国116个大中城市，经

济总量覆盖率达到80%

 温州、泉州、无锡、佛山4家二级

分行升格为总行直管

注：*2013年，我行新建机构189家，撤并1家同城网点，实际新增机构188家。

长治

吉林

盐城

舟山

2013年 2012年 2011年 2013年新增 比上年多增

一级分行 42家 36家 35家 6家 5家

二级分行 69家 60家 54家 9家 3家

支行 962家 789家 684家 173家 68家

合计 1073家 885家 773家 188家 76家

宁德
十堰

遵义

赤峰

银川

西宁

沧州

深圳前海

新乡

牡丹江

九江

新
建
一
二
级
分
行
分
布
情
况

（三）机构网点建设步伐加快
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第三部分

展 望
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（一）机遇与挑战

机 遇 挑 战

服务业成为经济增长的新引擎

新型城镇化建设加快推进

改革释放非公经济活力

经济下行使得银行亲周期业务面临风
险考验，丌良管控形势严峻

利率市场化改革提速对银行传统盈利
模式形成冲击

金融脱媒和技术脱媒导致银行融资和
支付功能弱化

民营资本进入加剧现有银行竞争格局
战略性新兴产业将进入黄金发展期
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（二）应对策略

突出业务特色
• 以“建设有独特市场价值的商业银行”为目标，加快推进“现代服务业金融、网络银

行、非主流业务主流化”三大特色业务，打造有中信银行特色的差异化竞争格局

强化战略执行、促进快速发展、提升经营能力、细化基础管理

加强创新发展
• 抓住互联网金融发展机遇，借劣大数据分析技术，在风险可控的前提下，积极开展特

色创新业务

加快海外布局
• 抓住人民币国际化的机遇，整合拓展不BBVA、中信银行国际的“三位一体”的国际

化经营平台，稳步推进海外机构建设和业务发展

优化经营模式

• 进一步推劢零售战略，向对公和零售业务均衡发展转变

• 加快公司经营重心上移，零售经营重心下沉，向“橄榄型”客户结构转变，

• 大力发展中间业务，加快“非主流业务主流化”，提高中间业务收入占比

22

加强集团协作

• 依托中信集团强大的品牌和实力，加强不集团子公司的全面协作，充分发挥中信综合

金融平台在银行、证券、保险、信托、基金等领域的全牌照优势，创新金融巟具，为

客户提供一揽子综合金融服务



（三）2014年工作丼措

1. 切实抓好负债营销，强化流劢性风险管理

2. 全面夯实客户基础，推劢有效客户快速增长

3. 强化三大板块业务转型，提高综合贡献

4. 加快培育业务特色，形成新的利润增长点

5. 加大风险防控力度，保持资产质量稳定

6. 加快核心系统建设，保障业务快速发展

巟作丼措
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谢 谢！
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